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Ce Kit est un ouvrage pratique dont l’objectif est de permettre au lecteur de 
travailler rapidement, efficacement et en toute sécurité … juridique. 

 
En effet : 
 

. il permet au lecteur d’aller à l’essentiel de l’information en lui mettant à disposition 
toutes les informations de base sur les sujets et points en matière de mandataires 
commerciaux ;  
 
. il met en outre en lumière certains détails et données pratiques souvent noyés lors de 
lecture des textes ou des développements doctrinaux, et qui sont pourtant des 
paramètres importants, parfois incontournables à prendre en compte dans la gestion 
quotidienne des dossiers (arbitrages à faire, conditions à remplir etc.). Ces détails sont 
présentés dans des conseils, checklists etc. facilement consultables ; 
 
, il inclut par ailleurs des modèles de documents et formulaires directement utilisables; 
 
. enfin, il reproduit in extenso les dispositions légales sur les intermédiaires de 
commerce  qu’il n’est point besoin de chercher à consulter ailleurs en cas de nécessité 
de vérification d’un point précis. 

 
Le Formulaire en version Word est accessible dans un document séparé que vous 

pouvez télécharger en cliquant ici. 
 
Bonne consultation !  

 
 

 
Me MANDESSI BELL Evelyne 
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